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Inicia tu propio negocio
para Arriendo o Venta
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Jaime Laucirica Cohn

Calidad y profesionalismo
en gestion inmobiliaria
premium en la Region
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eguridad, confianza, se-
riedad, son s6loalgunas
de las caracteristicas

que describen la labor
que realiza en el Gran Concep-
ciénel corredor de propiedades
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Jaime Laucirica Cohn, profesio-
nal, quien posee 20 anos de ex-
periencia dedicado a ofrecer so-
lucionesy serviciosen el rubro.
La misién de dicha entidad
dedicada ala gestion inmobilia-
(Continda en pdgina 12)
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-Viene de portada

ria, se sostiene en un marco de
valores intransables como el
profesionalismo hacia sus
clientes, elementos indispen-
sables sise piensaque laadqui-
sicion o venta de una propie
dad, dado que se tratade unode
los temas que merece el mayor
de loscuidadosy paramuchos
puede seruna de lasdecisiones
mdsimportantesde su vida.
Esa esjustamente la premi:
sa de Laucirica, hacer de esta
decision un procesoseguro, de
manera de estar con el futuro
propietario encada unode los
Pasos que se requiereén cum
plir, siendo un aliado que faci-
lita la compra o venta de un
bien raiz, lo que en muchosca-
s0s, y dadoel desconocimiento
en materia comercial, legaly
de marketing, requiere necesa-

Calidad y profesionalismo en gestion inmobiliaria premium en la Region

riamente de la asesoria de un
expertoen la materia.

“Para estosefectoscontamos
con losconocimientos, laexpe-
rienciay el mejor nivel de con:
tactos, ademas, de un staff de
profesionales asociados espe
cialistas en el drea”, comenta
Jaime Laucirica, quien ademds
es miembro de la prestigiosa
Asociacion de Corredores de
Propiedades de Concepcidn
(ACP), entidad que agrupaalos
principales profesionales del
rubro en la capital penquista,
del cual Laucirica forma parte
del directorio e invita a visitar
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ESTRATEGIAS Y CRECIMIENTO

Jaime Laucirica explica que
en la actualidad, “nuestra

orientacion principal o nicho
mas relevante es lacomerciali
zacion de exclusivas propieda
des habitacionales de primer
nivel en sectores residenciales
del gran Concepcion. No obs
tante, nuestro natural creci
mientoydesarrollonos ha per
mitido también abarcar con
éxitoel areade ventasde terre
nos premium, destinadosain
mobiliarias que desarrollan
grandes proyectos, asi como
también la venta de propieda
descomerciales e industriales.

Esta dltima drea la haem
prendido en el altimo tiempo
congranéxito,tantoen lorela-
tivo al arrendamiento de pro-
piedades habitacionales como
de espacios comerciales e in
dustriales. “Gracias a estos
componentes, hemos formali-
zado alianzas estratégicas con
empresas de primer nivel, tan
toenel dmbitonacional como
regional, y teniendo directain
jerencia en polosde desarrollo
inmobiliario y proyectosem
blematicos delaciudad. Es por
eso que, teniendo un conoci
mientocabal del negocio, y del
mercado,asi comode todos los
actores involucradosenel te
ma, podemaos sentirnos orgu
llosos de poder decir que so
mos exitosos en la actividad
que desarrollamos™, resalta
Laucirica,

ENEL MUNDODIGITAL

Otrode losaspectosquedes-
taca Jaime Laucirica Cohn, se
basa en estara la parcon el de-
sarrollo de las nuevas tecnolo-
gias, puesessabidoqueel apro
vechamientoy actualizacion
de las plataformas digitales se
transforman enun nicho nece-
sario para ampliary potenciar
su participacionen el rubrode
gestion inmobiliaria

“Nosencontramostantoala
vanguardia ética como tecno
l6gica que se requiere en nues-
tros actuales dias, en un tema
tan sensible como una transac
cion inmobiliaria, nuestrossa-
tisfechos clientes son nuestra
mejor publicidad”, anade el
profesional, dandocuentadela
apertura que ha hecho de su
oficina de corretaje de propie-
dades hacia el mundodigital.

Lo anterior se traduce en la
existencia de unacompletay
actualizada pdgina web
(wwwijaimelaucincacl)donde
el cliente puede encontrar to-
das aquellas viviendas y terre-
nos disponibles, facilitando el
accesoainformacion clave pa-
ratomarladecisiondecompra
de un bien raiz.

A lo anterior el profesional
le ha enfatizado el mayor de
los cuidados y esfuerzos para
estar siempre actualizada y
con la mayor informacién po-
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sible para hacer mas atractiva
y dindmica las*visitas” inicia-
les a las propiedades, que es
comose estila, el “vitrinear” en
estos tiempos.“Hoy endia po
demos afirmar que somos
uno de los portales de corredo
res de propiedades mas vistos
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Una alternativa académica
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enChileyenlaRegionenpar
ticular, locual esun tremendo
orgullo para nuestro equipo,
razon por la que invitamosa
recorrer el logrado sitio web
www.jaimelauciricacl®. Fo-
nosde contacto: (41) 274 8345
v (41) 318 2296,

Si se trata de estudiar y terminar
la educacién media, nuca serd tar-
de para retomar eso que se dejo de
lado, ya sea por motivos laborales,
familiares o de otra indole. Y me-
jor aun si existen las alternativas
endistintas entidades educaciona-
les para adultos, las que ofrecen
cursos para completar la ensefian-
za secundaria, hoy en dia requisito
esencial para optar a cualquier tra-
bajo.

En el Gran Concepcidn son al
menos treinta entidades que im-

parten este tipo de ensefianza, la
mayoria de ellos particular sub-
vencionados, con matriculas gra-
tis y sin necesidad de pagar men
sualidades.

Una de estas entidades es el Cole-
gio Adulto Renacer, ubicadoen ca-
lle Serrano 879, donde ya estdn
abiertas las matriculas para acoger
a 5us nuevos alumnos, quienes de-
seen terminar sus estudios de en-
sefiaza media, cualquiera de sus
niveles.

En efecto, hay cupos disponibles

para sacar adelante los cursos pri-
meroy segundo medio (primer ni-
vel), y tercero y cuarto medio (se-
gundo nivel), para lo cual sélo se
requiere cumplir con la edad lfmi-
te: tener cumplido los 17 afios an-
tes del 30 de junio (para primer ni-
vel), y 18 antes del 30 de junio pa-
ra el segundo nivel.

Las matriculas ya estdn abiertas,
y son gratuitas. Se realizan de lu-
nes a viernes entre las 09.00 y
13.30 horas, yde 14.30a 19.00 ho-
ras. Fono contacto: (41) 2980640.



