REVUTA P(T] | REPORTAJE

JLC

JAIME LAUCIRICA COHN

€01 370 O W M OB LI KR A

00 AP AR - 000 ALDF B

#

L L T B

Ml'*i: Cacor

-QUE SUCEDE
CON EL NEGOCIO
INMOBILIARIO PREMIUM
EN CONCEPCION?

analizar en relacion al negocio inmobiliario premium. El experto
inmobiliano, con mas de 20 anos de trayectona en el rubro, nos

entrega a continuacion su opinion al respecto.

Por: Marcela Cademartori

Jaime Laucirica,
gestor inmobiliario de Concepcidn.

| contrano de lo que sucede en
Santiago vy el Gran Valparaiso,
Concepcion ofrece opcionas de
compra de vivienda a precios
bastante comenientes. Ello se ha traducido
en cifras estables de ventas durante enero
y febrero, pese al complicado momento
econdmico por el que atraviesa el pais, tal
como lo asegura Jaime Laucinca, destacado

gestor inmobiliario de Concepcion, Con mas
de 20 anos de trayectoria en &l rubro.

“La ciudad ofrece en la actualidad un escenano
muy diferente a lo que sucede en Santiago.
Aca no estamos enfrentados a 1o que se
conoce como burbuja inmobiliaria, en donde
los precios de las propiedades nuevas estan
sobrevalorados. En la zona existe una amplia
oferta v a precios accesibles, 1o que hizo que
durante el verano, el porcentaje de ventas se
mantuviera mas © menos estable, pese al
complejo escenario actual”.

“Frente a una decision de compra tan
importante como as la de un bien rakz, existen
ciertos aspectos que sa deben tener en cuenta
para culminar este proceso con éxito”, recalca
&l experto.

Factores como la seguridad, el emplazamiento,
la arquitectura y la materialidad son claves ala
hora de catalogar un proyecto dentro de una
categoria determinada y, en este sentido, las
personas cada vez buscan mayores estandanes

al realizar su compra. Es por ello gue una decision
como esta, ajuicio de Jaime Laucinica, debe ser
respaldada por profesionales, que penmitan guiar
a la mejor opcion.

Otro delos aspectos enlos que el profesional Bama
a fijarse es la plusvalia, concepto que se refiere al
aumeno delvalor comencial de una propiedad. Aca
intenienan diferentes elementos como ubicacion,
CerCaria con senicios comerciales vy transporte,
colegios, segundad y areas verdes, entre Olros.
“Los sectores de mayor plusvalia suelen ser
los bamios nuevos, Mas mModamos v que son
parte del crecimeento natural Que se produce en
las ciudades. En este sentido, en Concepcion,
podamos ver que hoy exdsten vanos sectones que
se han consolidado, y que ofrecen una excelente
oportunidad de inversion”.

Esta radiografia que hace el profesional sobre la
situacion inmobikana en Concepcon nace da su
amplio conocimiento del mercado, avalado por
una trayectoria y prestigio que hoy conforman
un servicio de gestion inmobiliana de elite en la
zona. “Nuestra orientacion principal ha sido la
comercializacion de propiedades habitacionales
cle primer nivel en sectores residenciales del gran
Concepcion. El crecimiento nos ha permiticdo
abarcar también con &t la venta de terenos
destinados a las inmobiliarias que desarrollan
grandes proyectos, asicomo tambien alaventa de
propiediades industriales”, comenta el especialisia.

“Nuestro prestigio se ha ido consolidado en
el iempo vy en la actualidad se ve reflejado en
nuestra pagina web www.jamelaucnca.cl, la cual
ademas de serun importante soporte comercial,
es una ehciente via de informacion para nuestros
chentes. Con omgullo podemos detr que Contamos
con alrededor de 500 wvisitas diarias. A allo se
suma que somos parte de ACE, [a Asociacion de
Comedores de Propiedades de Concepcion, lo
que Nos permite funcionar bajo estancdares éticos
v prestar un senvicio profesional v send”.

Una transaccion inmobiliaria es una decision
importante, razén por la cual debe ser evaluada
v quiada bajo la atenta mirada de expertos.
“Tenemos un conocimiento cabal del negocio
nmobiliano y de todos los actores involucrados
en este ambito. Ello nos ha llevado a sentimos
orguilosos de o que hacemos y a desempenamos
con éxito en las actividades que desamollamos”,
concluye Jaime Laucinca Cohn. Fr
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